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Medical Care

医療機関

　土地やテナント物件探しから、事業計画の作成・診療圏調査・金
融機関との交渉などを中心に支援します。
　また、ご希望があれば、当法人の正会員が設計や行政への届
け出などのご相談を承ります。

新規開業の皆様へ

診療所経営者の皆様へ
　診療報酬が今後大きくアップすることは望めません。１年に１
度は決算の結果を基に、経営状態について相談されることをお
勧めします。
　また、３年に１度は診療圏調査を行い診療圏内の受療動向の変
化を把握され、今後の診療に活用されることをお勧めします。

事業サポート
範囲

●事業計画作成
●収支計画作成
●診療圏調査
●医療法人化

●持分なし医療法人への
　移行
   （認定医療法人制度活用等）
●介護事業参入 など

医療 事業サポート
範囲

●申請書類作成　
●地方公共団体交渉
●金融機関交渉

施設整備等に、地域総合整備資金（ふるさと融資）の無利
子融資利用を希望される方は事前にご相談ください。（対
象事業・事業規模・雇用増加数等の条件があります。）

医科診療所・歯科診療所

○二次医療圏内での現状分析
○地域医療構想における病床ごとの医療需要動向分析

○自院の機能を踏まえた今後向かう方向の分析
○病院の建て替え・改修・病床の転換 など

病　院

独立開業の
相談

新規開業
○不安の多い新規開業を、
　あらゆる角度から支援

経営方針の
相談

経営戦略
○病医院の経営診断
○経営計画・戦略策定

経営改善の
相談

経営改善
○病医院の経営診断
　 ※現在の診療圏調査から実施し
       地域の医療需要を把握

○増収対策の支援
○コスト削減支援

医療法人を
設立

法人成り
○医療法人の設立・
　移行支援

高齢者向け
事業

経営多角化
○介護マーケットの調査
○介護事業所の開設支援
○介護事業所の運営支援

事業承継の
  相談

事業承継
○子息に円滑に承継する
　支援
○第３者に承継する支援

病医院等の
設計

設計業者
○病医院等の設計は、十分な
経験と実績がある設計業
者の利用をお勧めします。

医療機器の
導入

医療機器業者
○医療機器の新規導入・更
新など
○電子カルテ・オーダリング
システムの新規導入・更新

臨床検査の
実施

臨床検査業者
○迅速に正確なデータを
お届け致します。お気軽
にご相談ください。

医療機関や
介護事業の

M＆A

Ｍ＆Ａ業者
○医療機関や介護事業を
売りたい方・買いたい方
は、ご相談ください。

法律相談をしたい 弁護士

税務相談をしたい 税理士

登記関係の相談をしたい 司法書士

定款の変更手続きをしたい 行政書士

労働・社会保険・年金等の相談をしたい 社会保険労務士

※医療法人制度について
　分かり易くご説明します。

※計画の段階からご相談ください

次のようなことをお考えの場合、賛助会員入会時にお申し出ください。［マッチング事業のご案内］

開業をしたいが
開業場所や

規模等について

病院の将来
（分院・後継など）

について

○ご相談いただいた内容の中で、
　マッチング可能な場合に秘密保持契約を
　締結いただいた上で内容をお知らせします。
○開業支援・M&A 等の手続きが
　必要な場合には別途費用が発生します。

※承継時に課題となる、
　医療法人の出資持分の移動
　には別途対応しますので、
　ご相談ください。

信頼のある正会員の専門事業者が会員価格で対応します。
専門事業は正会員が対応

※医療機器名等をお知らせくだ
　さい。正会員より価格見積も
　りをお届けします。

土地の取得や
売却

宅地建物取引業者
○取得の場合、開業・分院
等の検討段階でご相談
ください。
○不動産の売却時も検討
段階でご相談ください。

信頼のある正会員の資格者が対応します。

正会員サポートコーナー

● サービス内容

● 会  社  案  内 株式会社川原経営総合センター
〒140-0001 東京都品川区北品川 4 丁目 7-35 御殿山トラストタワ―／ https://www.kawahara-grup.co.jp

50年以上にわたる病院経営コンサルティングの実績があり、「制度・政策」と「医業経営」の双方に精通し
ています。
お客様が質の高い医療サービスを効率的に提供することにより、最大の患者満足を実現できるようノウ
ハウを駆使してご支援いたします。

□病院機能評価受審支援
□病院の働き方改革全般への対応支援
□病院の人事評価制度・賃金制度の構築と運用支援

正会員サポートコーナー

● サポート内容

● 会  社  案  内

＜病院＞
自院の入院患者、外来患者がどの町から来院しているのか、どの様な手段、経路で来院に至つ
たのかを知ることは、病院経営において重要です。
＜診療所・歯科医院＞
自院の患者がどの町からどの程度来院しているのかを知ることは、医院経営において重要です。
分析に基づき、広告の新設、変更など増患対策を検討出来ます。

患者データ
地理分析
受託サービス

新サービス

マップソリューション株式会社
〒104-0033 東京都中央区新川 1-17-27 横川ビル 6 階／ TEL : 03-5542-7564 ／ https://www.misol.ne.jp/

クラウド・ASP 方式で MiSol「診療圏分析サービス」を利用し、診療圏分析レポートを作成します。
医療機関（病院、診療所、歯科医院）の新規開業や移転時に期待できる来院患者数及び収入を算出
することにより、開業の可能性を判定します。又、既存医療機関の期待できる来院患者数を算出し
て実績との比較を行い、改善の要否を判定します。

※この分析を定期的に行うことにより、経年変化を把握出来ます。




